LAPIQUE & SANTEUGINI

Presentacion del libro sobre transferencia de empresas del Dr. Luis Lapique.

El Dr. LuisLapique present6 su libro sobre Compraventa de paquetes accionarios de control y
transferencia de empresas en un evento realizado viaZoom en Fundacion de Cultura Universitaria.

COMPRAVENTA DE PAQUETESACCIONARIOSDE CONTROL Y TRANSFERENCIA DE
EMPRESAS—SOCIEDADES ANONIMASY SAS anaizatodo el proceso de compraventa de paguetes
accionarios de control y latransferencia de empresa en |las sociedades anonimasy en las SAS.

Se redliza un estudio préctico y detallado con diferentes jemplos para poder comprender todo el proceso de la
transferencia de la empresa mediante la compraventa de acciones, siendo de suma utilidad para quienes aborden
el tema por primeravez o deseen analizar en profundidad el mismo.

Comienzacon el andlisis del régimen legal de transferencia de accionesy la comparacién con otras figuras
utilizadas para la transferencia de empresas, como lafusion y la venta de establecimiento comercial.

Con relacion ala estructuracion del proceso de transferencia de la empresa, se detallan |os diferentes momentos
en gue se puede producir lafirmadel contrato, el Due Diligencey el Closing y como esto impactaa comprador
o a vendedor. Se hace una mencion conceptual de los diferentes métodos de valuacion de las acciones.

Se dedican dos capitulos a las negociaciones iniciales y la carta de intencién, evaluando su importanciay
efectos paralas partes.

Se analizaen detalle toda la estructura del contrato de compraventa de accionesy sus diferentes clausulasy
variantes, especialmente todo lo relativo alas acciones; precio, su gjuste y earnouts; responsabilidad del
vendedor; actuacion de la Target hasta el Closing; y declaracionesy garantias de | as partes.

En el capitulo relativo al Periodo Interino se desarrollatodo el proceso de Due Diligence y sus efectos, asi como



las condiciones suspensivas clésicas: aprobaciones administrativas, autorizacion en materia de defensade la
competencia, clausulas de cambio de control, etc.

Finalmente se aborda la etapa del Closing y todos efectos post Closing, como |os reclamos contra el vendedor,
garantias de pago del precio, la obligacidn de no competenciay convenios de accionistas.

De interés para abogados, contadores, escribanosy otros profesionales que se ven enfrentados a procesos de
venta de empresas, asi como para empresarios que busguen interiorizarse sobre €l tema.
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